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Algumas pessoas esbarraram em ótimas maneiras 

de ganhar dinheiro 

 

Durante 2010 muitos conceitos promissores 

chegaram ao seu ponto de maturidade!! 

 

 

Vamos ver alguns 



E-Business 

 

5 



E-Business 

 

6 

+ 70.000 pacientes compartilham 
registros médicos 
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Uma plataforma comunitária para pacientes. 
As pessoas estão compartilhando informações como nunca, inclusive registros 
médicos. Oferecendo um serviço grátis, o PatientsLikeMe atraiu milhares de 
pacientes 
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Uma plataforma comunitária para pacientes. 
Com permissão, PatientsLikeMe recolhe informações que pode ajudar a um 
conjunto enorme de terceiros, como companias famacêuticas. Simples. 
Maravilhoso! 
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Um artigo Wikileaks arrecadou mais de 3500 
doações 

Case: Quando o paypal, Mastercard e outros  bloqueram 
o Wikileaks, o sistema Flattr.com garantiu o fluxo de 
renda do Wikileaks 
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Um serviço para estruturar doações para conteúdo 
Leitores online consumem toneladas de conteúdo mensalmente. Conteúdos 
relevantes podem ser “flatterd” através de um botão. (simira ao “linke” do facebook) 



E-Business 

 

13 

Um serviço para estruturar doações para conteúdo 
Você decide quanto ($) você pagará mensalmente ao Flattr.com. Todo mês, Flattr 
divide o valor arrecadado entre os criadores, e recolhe 10% de comissão. 
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Mais de $11,000,000 em um dia 

Case: Acordos de exclusividade fizeram do Groupon a 
empresa com mais rápido crescimento de todas, levando 
a ter milhares de “copy-cats” pelo mundo 
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Uma plataforma com descontos exclusivos 
Eles garantem um mínimo de clientes para conseguir um desconto comunitário 
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Uma plataforma com descontos exclusivos 
Quando encontram a quantidade de pessoas para o desconto, o evento acontece.  
Groupon absorve 50% do arrecadado com a promoção 
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750k assinantes pagos 

Case:Em agosto de 2010 SONY BMG confirmou que 
tiveram maiores ganhos financeiros com música no 
Spotify do que com iTunes. 
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Um modelo “freemium” 
O stream básico de musica é oferecido gratuitamente para os fans.  
Anúncios pagos os custos  
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Um modelo “freemium” 
Um percentual é pago para um serviço premium.  
O lançamento em 2011 nos estados unidos deve ser antecipado 
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+300.000 pessoas já ‘pagaram’ com o tweet* 

Case: Fazer pagamento com o valor da nossa rede social 
nunca foi tão fácil. Espera-se novidades neste segmento! 

Pay With a Tweet é o primeiro sistema de 
pagamento digital social, onde as pessoas 
pagam com o valor do social network. 
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Pago com o valor de sua rede social 
Mais uma ferramenta de marketing que um modelo de negócios. Mas notável o 
suficiente para mencionar. Em vez de pagar pelo produto, eles compra através da 
exposição. 
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Pago com o valor de sua rede social 
Esperamos aumentar o efeito viral que poderia resultar em uma melhor reputação 
para a fornecedor. Este último poderia usar esse vender mais produtos no futuro. 
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$1.824.408 captado em uma semana 

Conceito pague o quanto quiser 
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Fórmula de sucesso: pague o quanto quiser 
Você decide o quanto vai pagar. Informações sobre compradores anteriores (quanto o 
outro comprador pagou?) define a base de preços para estimular participantes 
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Fórmula de sucesso: pague o quanto quiser 
Para impulsionar as vendas o HUMBLE BUNDLE, dá aos compradores de controle 
sobre como o dinheiro será dividido, a caridade e outras organizações 
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Fórmula de sucesso: pague o quanto quiser 
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80% das receitas de vendas é oriunda de in-app 
de vendas. 

Case: As vendas de produtos virtuais destacou-se em 
2010 . 60% dos “top grossing” apps para iphone podem 
ser baixadas free 
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Estratégia 
Através do oferecimento de um game (ou aplicação) gratuitamente eles tentam 
incluí-lo não grupo. Se a experiência é viciante, os usuários estão dispostos a pagar 
pelos extras 
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Estratégia 
Muitas vezes um sistema de crédito intermediário é inserido, para que se perca a 
percepção do valor real dos bens virtuais 
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+500 pessoas “co-desenharam” apps para iPad 

Case: Toda semana 2 novos produtos estão sendo 
lançados... 
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Plataforma de “co-criação” + e-shop 
Inventores pagam $$99 para submeter a idéia deles à plataforma de “co-criação”. 
Após a seleção, uma comunidade de designers trabalha e melhora o produto. 
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Plataforma de “co-criação” + e-shop 
Fornecedores fixam um montante mínimo de pré-venda. Se as pessoas comprarem o 
suficiente, este produto será produzido em série. 



E-Business 

 

41 

Plataforma de “co-criação” + e-shop 
Rendimentos captados pelo e-shop são compartilhados com a comunidade. 30% vai 
para o idealizador. 30% são divididos proporcionalmente entre os influenciadores. 
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+700,000 noites estão reservadas 

Case: Tudo gira em torno de compartilhar.. 
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Plataforma de ‘trocas” 
O AirBnb funciona como um espaço de troca de propriedades: se você vai viajar e 
quer alugar temporariamente seu apartamento, basta postar fotos e informações 
dele e esperar o contato de um hóspede temporário pretendente. 
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Plataforma de ‘trocas” 
Dependendo do preço, a comissão pode chegar a 12%. 
 “Mesmo pagando, a pessoa precisa ir com a sua cara” 



E-Business 

 

46 

$941,718 foram financiados em 30 dias 

Case: Procurando por $15,000 de financiamento? Scott 
Wilson convenceu 13,512 pessoas a ‘penhorar’ dinheiro 
para desenvolver o relógio com ipod nane 

O Crowdfunding (ou financiamento pela multidão, em tradução 

literal) é uma modalidade de investimento onde várias pessoas 

podem investir pequenas quantias de dinheiro no seu negócio, 

geralmente via internet, a fim de dar vida à sua idéia. É o 

chamado financiamento colaborativo, algo que está 

revolucionando o lançamento de Startups mundo afora. 

http://www.sobreadministracao.com/o-que-e-uma-startup/
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Um marketplace para “fund seekers” 
O empreendedor apresenta sua idéia ao público, dizendo quanto precisa arrecadar e 
qual a data limite para alcançar este feito 
As pessoas acessam o site, conhecem o projeto através de explicações em vídeo e 
texto e decidem por contribuir, ou não, com o projeto apresentado. 
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Um marketplace para “fund seekers” 
Depois disso, as pessoas que financiaram o projeto são recompensados (muito ou 
pouco) dependendo do volume oferecido. 
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Um marketplace para “fund seekers” 
Kickstarter fica com 5% do que foi custeado como comissão. 
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Um pouco mais de crowdfunding 

•No Brasil o modelo parece ganhar força 

•A desconfiança ainda é percebida, em investir 
no que pouco conhece 

 

•Algumas grandes empresas e produtos/serviços 
que conhecemos hoje já tiveram suas rodadas 
de investimento coletivo, como: 

• Wikipédia,  

• Linux,  

• YouTube  

• e ... 
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Um pouco mais de  
crowdfunding 

Estátua da Liberdade, 

símbolo mor dos EUA, 

precisou de investimento 

coletivo para ser construída e 

transportada 
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Um pouco mais de  
crowdfunding 

•“Apesar do recente surgimento das  
plataformas de crowdfunding e da  
explosão das mídias sociais que facilitam  
muito a divulgação e arrecadação do capital 
necessário para tirar idéias do papel, essas 
tecnologias são apenas instrumentos.”  

•“O que faz com que campanhas de crowdfunding 
sejam bem sucedidas são projetos que possuem 
algo mais, que conseguem cativar a atenção e o 
carinho das pessoas, tornando-as engajadas e 
motivadas a transformarem sonhos em realidade.” 
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http://crowdfundingbr.com.br  

http://crowdfundingbr.com.br/
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Um pouco mais de  
crowdfunding 

Exemplos de sites de crowdfunding 

 

Estrangeiros: 

 

•KickStarter - http://www.kickstarter.com/ 

•PeerBackers - http://peerbackers.com/  

•IndieGoGO - http://www.indiegogo.com/  
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Um pouco mais de  
crowdfunding 

Exemplos de sites de crowdfunding 

Brasileiros: 

 

•Catarse - http://catarse.me/pt  

•Senso Incomum - http://www.sensoincomum.com.br/   
(projetos sociais) 

•Queremos - http://www.queremos.com.br  

•Vakinha - http://www.vakinha.com.br/  

•Multidão - http://multidao.art.br/pt  

•MovereME - http://www.movere.me/  

•Incentivador - http://www.incentivador.com.br/  

•Benfeitoria - http://www.benfeitoria.com/  
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Eventos direcionados 
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link 

Preparando o Campinas Startup Weekend.mp4


E-Business 

Eventos direcionados 
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link 

IBM no Startup Weekend 2010 - São Paulo Brasil.mp4
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Startup weekend - SP 

•Projeto de São Paulo vence a Batalha Global de Startups 
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Link 

http://saopaulo.startupweekend.org/2010/11/29/projeto-de-sao-paulo-vence-a-batalha-global-de-startups/
Mindle.mp4
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Startup weekend - SP 

•Os Sem parede 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

link 
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SemParede.mp4


E-Business 

Quem sabe a gente chega lá!  

•http://globalstartupbattle.com/ 
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http://globalstartupbattle.com/
http://globalstartupbattle.com/
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10 bons exemplos para montarmos 
nosso e-business! 
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http://www.slideshare.net/boardofinnovation/10-business-models-that-rocked-2010-6434921 
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Material 

•Template 

 
• http://www.boardofinnovation.com/business-model-templates-tools/ 
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